
OD IDEJE DO LANSIRANJA PROIZVODA 
NA TRŽIŠTE



Borut Čeh

Prodaja, aplikativna podrška, servis za raznu laboratorijsku opremu 



…..IDEJU…….

PRVO…..imamo……



KAKO RAZRADIMO IDEJU? 

PRETRAŽIMO TRŽIŠTE –
Što postoji, što ne postoji, 
što funkcionira, što ne i zašto ne….

NAPIŠEMO POSLOVNI PLAN



….i NAŠA IDEJA JE JEDNA OD MNOGIH 
I KAO TAKVA ZAPRAVO NE VRIJEDI SKORO NIŠTA….

ZNAČI što imamo do sada?

1. IDEJU NA PAPIRU

2. PLAN KAKO MI MISLIMO, DA BI SE TA IDEJA MOGLA 
PRODATI

3. IMAMO PUNO ENTUZIJAZMA



KAKO DALJE?

Jedino o čemu razmišljamo je 
kako NAĆI NOVAC, da konačno 
ZARADIMO sa tom idejom



I KAKO GA NAĆI?

EU FONDOVI

DRŽAVA
INVESTITORI

MAMA & OTAC



INVESTITORI

KAKO SI ZAPRAVO predstavljamo investitore?



KAKO NAĆI PRAVOG INVESTITORA ?

POGLEDATI OKO SEBE

KOJE TVRTKE RADE NA 
PODRUČJU NA KOJEM 
IMAM IDEJU 

LISTA, KONTAKT, POZIV, 
SASTANAK



KADA KONAČNO DOĐETE DO TVRTKE/ INVESTITORA 
KOJA IMA VRIJEME I ŽIVCE SASLUŠATI VAS….

….ŠTO TU ISPRIČATI?



5 BITNIH STVARI KOD INVESTITORA

1. IMAJTE SPREMAN T.Z.V. „PITCH” – max 2 minuta

2. POKAŽITE POSLOVNI PLAN

3. IMAJTE SPREMAN NDA 

4. IMAJTE JASNU IDEJU ŠTO HOĆETE

5. REALNO PROCIJENITE ODNOS  INVESTITOR - VI



PAR PRIMJERA IZ PRAKSE...



DiaGenomi



DIAGENOMI LTD.

OFFICE IN: 

DISTRIBUTION IN 25 Countries: 



Lactic acid bacterial system platform for delivery of 
active biomolecules in the gastrointestinal tract

US PATENT AWARDED IN 2014

EU FUNDED



q-PCR kit za Clostridium Tyrobutyricum  u SIRU



VIDIMO SE NA ŠTANDU


